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Coach interni all’azienda si aggiornano con il workshop 
teorico-pratico di u2coach
A Milano, il 12 e 13 settembre, u2 coach propone il corso di “Mentoring per 
coach interni e aggiornamento normative cogenti”, un workshop di aggior-
namento teorico-pratico che ha lo scopo di fornire un quadro chiaro sul pro-
cesso di erogazione del servizio di coaching in azienda attraverso i coach in-
terni, così come descritto nelle recenti regolamentazioni sulle professioni non 
ordinistiche. Il corso intende inoltre approfondire il tema dell’integrazione di 
tale servizio con i riferimenti deontologici indicati dalla International Coach 
Federation (ICF). La parte teorica del workshop analizzerà con attenzione: la 
legge 4/2013 - Disposizioni in materia di professioni non organizzate; la nor-
ma UNI 11601:2015 Coaching - Definizione, classificazione, caratteristiche e 
requisiti del servizio; i punti chiave del nuovo Codice di condotta ICF e le core 
competencies in relazione alle disposizioni normative. La parte pratica del 
corso mira invece a migliorare e potenziare le competenze di coach interno, 
con particolare riferimento al processo di lavoro in azienda. Le attività del 
workshop verranno inoltre integrate con una supervisione applicata all’analisi 
di casi concreti. Il corso, erogato con formula in presenza, è rivolto a tutti i 
coach interni, indipendentemente dall’associazione professionale a cui fan-
no riferimento. Per i coach interni con credenziali ICF o che operano avendo 
come riferimento ICF, l’accreditamento in corso per i CCE può considerarsi un 
valore aggiunto. La quota di partecipazione è di 650 euro, Iva inclusa.
Per ulteriori informazioni: u2coach, 
e-mail: academy@u2coach.it, www.u2coach.it

ROMA
CREARE VALORE 
ATTRAVERSO LA DELEGA
Termine iscrizioni: 31 luglio
Inizio corso: 2 agosto 
Quota: euro 600
Organizzatore: u2coach

ORGANIZZAZIONE AZIENDALE 
E DELLE RISORSE UMANE
5-6 settembre - Quota: euro 1.300
Organizzatore: Praxi Academy

CHANGE MANAGEMENT
Executive Programme
Inizio corso: 12 settembre
Quota: euro 4.900
Organizzatore: Luiss Business 
School

VENEZIA
INDIA ON BUSINESS
Con Study Visit in India
Termine iscrizioni: 20 agosto
Inizio corso: settembre
Organizzatore: Ca’ Foscari 
Challenge School

MASTER IN ECONOMIA 
E GESTIONE DEL TURISMO
Termine iscrizioni: 25 settembre
Inizio corso: 6 novembre
Organizzatore: Ca’ Foscari 
Challenge School e Ciset

MARKETING E VENDITE

ALTAVILLA VICENTINA (VI)
DIGITAL BUSINESS
Corso JobLeader
Termine iscrizioni: 15 settembre
Inizio corso: 22 settembre
Quota: euro 5.400
Organizzatore: Fondazione Cuoa

BOLOGNA
MASTER IN DIGITAL COMMERCE/
OMNICHANNEL MANAGEMENT
Termine iscrizioni: 20 luglio 
e 22 settembre
Inizio corso: 23 ottobre
Quota: euro 14.800
Organizzatore: Bologna 
Business School

STRATEGIE DI MARKETING 
PER L’INNOVAZIONE
Termine iscrizioni: 8 settembre
Svolgimento corso: 18, 19 e 26 
settembre
Quota: euro 1.200
Organizzatore: Fav

GENOVA
ASCOLTARE E MISURARE 
LA VOCE DEL CLIENTE
1° settembre
Quota: euro 900
Organizzatore: Praxi Academy

MILANO
MASTER IN DIGITAL STRATEGY
Termine iscrizioni: 9 settembre
Inizio corso: 9 ottobre
Quota: euro 11.000
Organizzatore: Poli.Design

SALES COMPETENCE 
AND MOTIVATION
14-15 settembre
Organizzatore: Istud

SALES ADVANTAGE
18-20 settembre
Quota: euro 1.500
Organizzatore: Dale Carnegie 
Training

SVILUPPARE UN PIANO 
DI MARKETING EFFICACE
18-19 settembre
Organizzatore: Istud

NEGOPRO® DIGITAL
19-21 settembre
Quota: euro 2.850
Organizzatore: Bridge Partners®

REGGIO EMILIA
LA TUA RETE DI VENDITA: 
COME RAGGIUNGERE IL BUDGET
24 e 31 luglio
Organizzatore: Cis - Scuola per 
la gestione d’impresa

COMUNICAZIONE

MILANO
CULTURA E TECNICA 
DELLA NEGOZIAZIONE
Termine iscrizioni: 2 settembre 
Svolgimento corso: 16 
settembre 
Quota: euro 250 euro
Organizzatore: I&G Management

MASTER IN CORPORATE 
COMMUNICATION
Termine iscrizioni: 5 settembre
Inizio corso: 25 settembre
Quota: euro 10.000
Organizzatore: Università 
Cattolica del Sacro Cuore

ETAC - EVALUATING 
TRUTHFULNESS AND 
CREDIBILITY
Termine iscrizioni: 7 settembre 
Svolgimento corso: 21-24 
settembre
Quota: euro 2000
Organizzatore: I&G Management

COME COSTRUIRE UNA SOCIAL 
MEDIA POLICY EFFICACE
21 settembre
Organizzatore: Business 
International

TRAINING DI COMUNICAZIONE 
EFFICACE “THINK ON YOUR 
FEET® DIGITAL”
26-27 settembre
Quota: euro 1.650
Organizzatore: Bridge Partners®

COME PARLARE IN PUBBLICO
26-27 settembre
Quota: euro 1.150
Organizzatore: Ottantaventi 
Formazione

ROMA
PUBLIC SPEAKING
Termine iscrizioni: 3 agosto
Inizio corso: 9 agosto
Quota: euro 600
Organizzatore: u2coach

CONTROLLO, BILANCIO, 
AMMINISTRAZIONE

BOLOGNA
HOW COOKED ARE THE BOOKS? 
COME SCOVARE LE POSSIBILI 
SOFISTICAZIONI DI BILANCIO
22 settembre
Organizzatore: inFinance

MILANO
BUSINESS PRINCIPLES I
Termine iscrizioni: 31 agosto
Svolgimento corso: 14 settembre
Organizzatore: Ailog

A Milano il Summit del business marketing 
targato Performance Strategies
Si rinnova l’appuntamento annuale di Performance Strategies dedicato a im-
prenditori e professionisti interessati ai nuovi trend relativi al marketing, all’in-
novazione e alla strategia aziendale. Il 29 e il 30 settembre, nel capoluogo lom-
bardo, si terrà infatti il Business Marketing Summit 2017, nel corso del quale 
alcuni tra i più illustri esperti di settore mostreranno ai partecipanti come: cre-
are un rapporto “virtuoso” tra cliente e azienda, con l’obiettivo di promuovere 
creatività e innovazione all’interno della propria attività; rendere “contagiosi” 
i propri prodotti e servizi sfruttando l’incredibile potenziale offerto dalla Rete; 
definire in maniera scientifica il prezzo migliore con cui proporsi sul mercato per 
poter battere la concorrenza e, allo stesso tempo, aumentare i profitti. Anche 
per questo evento è prevista la partecipazione di un ricco parterre di relatori: 
Hermann Simon, considerato il maggiore esperto mondiale di pricing; Jonah 
Berger, docente di Marketing presso la Wharton School e autore del bestsel-
ler Contagioso: perché un’idea e un prodotto hanno successo e si diffondono; 
Fernando Trias De Bes, imprenditore, saggista e autore bestseller de Il marke-
ting laterale; Annamaria Testa, una delle più grandi pubblicitarie del panorama 
italiano, che ha svolto la professione di consulente per imprese, affiancando a 
questa un’intensa attività di scrittura come blogger e saggista, ed è stata do-
cente per oltre 20 anni presso svariate università del nostro Paese.
Per ulteriori informazioni: Performance Strategies, 
n° verde 800035157, e-mail: info@performancestrategies.it, 
www.performancestrategies.it
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