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A Roma, quattro giorni di corso con u2coach
per la “mBIT Coach Certification”
Potenziare le capacità individuali nell’utilizzo delle intelligenze multiple 
individuate dalle neuroscienze è l’obiettivo del corso “mBIT Coach Certifi-
cation”, organizzato da u2coach a Roma dal 28 aprile al 1° maggio. Il corso 
intende illustrare l’mBraining, vera e propria tecnologia articolata in mo-
delli e tecniche per potenziare lo sviluppo della persona e la sua efficacia 
nell’attività lavorativa e nella vita quotidiana; essa integra le recenti scoper-
te scientifiche nei campi delle neuroscienze con la Pnl e le filosofie orientali, 
dimostrando come le nostre intelligenze multiple e specializzate – della te-
sta, del cuore e della pancia – possono comunicare tra loro massimizzando 
le competenze chiave dell’individuo. Il corso fa apprendere come utilizzare 
le mBIT (mBraining Integration Techniques), nuova frontiera per la metodo-
logia del coaching, che offrono soluzioni per evolvere verso un nuovo e più 
efficace livello dell’essere e realizzare con successo la propria vita. Attra-
verso le mBIT è possibile far operare sinergicamente le intelligenze multiple 
e ottenere così vari benefici: maggiore centratura nella presa di decisioni, 
chiarezza in ciò che aumenta la motivazione, flessibilità nell’individuazione 
di comportamenti virtuosi e allineati ai propri valori individuali; risoluzione 
dei conflitti interni e dei blocchi che i “cervelli multipli” producono; miglio-
ramento nella gestione del proprio work-life balance. Il corso è rivolto a lea-
der, coach professionisti, HR professional, counselor, educatori, terapeuti, 
psicoterapeuti e mentor. Il costo è di 850 euro (Iva inclusa).
Per ulteriori informazioni: u2coach, e-mail: academy@u2coach.it

> ORGANIZZAZIONE E PERSONALE

ROMA
PERCORSO “HUMAN RESOURCES 
SPECIALIST”
Inizio corso: 16 maggio
Quota: euro 5.000
Organizzatore: Luiss Business 
School

IL LAVORO DI SQUADRA 
E LA MOTIVAZIONE: LAVORARE 
CON EFFICACIA IN UN GRUPPO 
VINCENTE
16 maggio
Quota: euro 450
Organizzatore: Soi Seminari

TORINO
DIVERSITY MANAGEMENT
Termine iscrizioni: 2 maggio
Svolgimento corso: 10 maggio
Organizzatore: International 
Academy of Strategic 
Management

VENEZIA
TEAMWORKING
28-29 aprile 
Quota: euro 400
Organizzatore: Ca’ Foscari 
Challenge School

MARKETING 
E VENDITE

ALTAVILLA VICENTINA (VI)
MARKETING E COMUNICAZIONE
Corso executive Jobleader
Termine iscrizioni: 12 maggio
Inizio corso: 19 maggio
Quota: euro 5.400
Organizzatore: Fondazione Cuoa

MILANO
GESTIONE DEI RECLAMI: 
VELOCITÀ E QUALITÀ 
DELLE RISPOSTE 
PER FIDELIZZARE 
IL CLIENTE
20-21 aprile
Quota: euro 1.300
Organizzatore: Scuola 
di formazione Gruppo Galgano

IWAM CERT. - ASSESSMENT 
TOOL STILI COGNITIVI
Corso blended
Inizio corso online: 8 maggio
Quota: euro 1.700
Organizzatore: u2coach

MASTER PART TIME 
“E-COMMERCE E BUSINESS 
ONLINE”
Inizio corso: 5 maggio
Organizzatore: Business School 
Il Sole 24 Ore

VENDERE NON FA PER ME
9-10 maggio
Organizzatore: Execo

NEGOPRO® DIGITAL
9-11 maggio
Quota: euro 2.850
Organizzatore: Bridge Partners®

PROVE TECNICHE 
DI NEGOZIAZIONE® -
EDIZIONE SPECIALE 
“È DI SCENA IL CONFLITTO”
19 maggio
Quota: euro 290
Organizzatore: Bridge Partners®

ROMA
BUSINESS INTELLIGENCE, 
ANALYTICS E BIG DATA 
A SUPPORTO DELLA RETE VENDITA
Riservato ai soci Quadrifor
Termine iscrizioni: 19 maggio
Svolgimento corso: 6-7 giugno
Organizzatore: Quadrifor

COMUNICAZIONE

BARI
BUSINESS COMMUNICATION 
2.0: FROM EMAILS 
TO CONFERENCE CALLS
Riservato ai soci Quadrifor
Termine iscrizioni: 7 maggio
Svolgimento corso: 25-26 
maggio
Organizzatore: Quadrifor

MILANO
PROVE TECNICHE  
DI COMUNICAZIONE
21 aprile - Quota: euro 290
Organizzatore: Bridge Partners®

TAD® - TECNICHE AVANZATE 
DELLE DOMANDE
6 maggio - Quota: euro 250 
Organizzatore: I&G Management

5 DAYS WORKSHOP: 
COMBINATION OF ESAC + ETAC
8-12 maggio 
Quota: euro 3.500
Organizzatore: I&G Management

TRAINING DI COMUNICAZIONE 
EFFICACE THINK ON YOUR 
FEET®
16-17 maggio
Quota: euro 1.650
Organizzatore: Bridge Partners®

NUOVE INTRANET: 
STRUMENTI PER MIGLIORARE 
DRASTICAMENTE 
LA COMUNICAZIONE INTERNA
17-18 maggio
Quota: euro 1.300
Organizzatore: Scuola 
di formazione Gruppo Galgano

RELAZIONE A COLORI 
- THE PERSUASIVE 
COMMUNICATOR™
19-20 maggio 
Quota: euro 600 
Organizzatore: I&G Management

ROMA
PRESENTATION SKILLS
27 aprile
Quota: euro 950 
Organizzatore: u2coach

CONTROLLO 
DI GESTIONE, BILANCIO, 
AMMINISTRAZIONE

BOLOGNA
BUSINESS PLANNING
Inizio corso: 12 maggio
Quota: euro 700
Organizzatore: inFinance

MILANO
MASTER IN “CONTROLLING”
Inizio corso: 21 aprile
Quota: euro 2.500
Organizzatore: inFinance

CONTABILITÀ ANALITICA 
PER CENTRI DI COSTO
6 e 13 maggio
Quota: euro 500
Organizzatore: Ifaf

Vendita e negoziazione, a Milano focus di Performance 
Strategies con Robert Cialdini e Colleen Stanley
Il 12 e 13 maggio, a Milano, Performance Strategies organizza il seminario “Drit-
ti al Sì”; l’obiettivo è fornire a imprenditori, professionisti, commerciali e buyer 
strumenti comprovati e strategie innovative su vendita, negoziazione e per-
suasione al fine di vendere di più, aumentare i tassi di conversione, fidelizzare i 
clienti, negoziare migliori condizioni all’interno di una trattativa e, in definitiva, 
comunicare in maniera più efficace e strategica con fornitori, collaboratori e 
clienti. “Dritti al Sì” si concentrerà sulla teoria e sulla pratica della vendita e 
della negoziazione e, in particolare, su: come fare ad applicare, nella propria 
attività, i più recenti strumenti scoperti nel campo della persuasione scientifica 
per aumentare l’efficacia in ambito negoziale; capire quali sono, e poi utilizzare, 
i meccanismi profondi dell’intelligenza emotiva e della psicologia applicata alle 
vendite per arrivare a ottenere il SÌ da chi ci sta di fronte. Trainer d’eccezione 
saranno Robert Cialdini, tra le massime autorità mondiali nel campo della psi-
cologia sociale applicata alla persuasione, e, per la prima volta in Italia, Colleen 
Stanley, ideatrice dell’Ei Selling System®, che unisce le abilità derivanti dall’in-
telligenza emotiva alle più innovative skill di consulenza e vendita; la Stanley è 
inoltre autrice del best seller Vendere di più con l’intelligenza emotiva e il suo 
nome è stato inserito nelle classifiche “Top 50 Sales & Marketing Influencers”, 
“Top 30 Global Gurus” e “Top 10 Women in Sales Experts To Follow”.
Per ulteriori informazioni: Performance Strategies, 
n° verde 800 035157, e-mail: info@performancestrategies.it, 
www.performancestrategies.it
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